
Участие в закупках  
организаций системы ООН

2019 г.



Истории успеха
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ПОРТАЛ ЗАКУПОК ООН – ГРООН (UNGM)

• Организации ООН осуществляют  
закупки более 10 000 позиций

• Рынок закупок ООН оценивается  
в 18 млрд. долл. США

• Через портал проходит 99 %  
закупок

• Основные поставщики – МСП со  
всего мира

• Ежедневно активны 700-800  
тендеров
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ПОРТАЛ ЗАКУПОК: https://www.ungm.org/
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http://www.ungm.org/


UNGM – ПРЕДСТАВЛЕНО 29 ОРГАНИЗАЦИЙ ООН
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• Азиатский банк развития (ADB)

• Африканский банк развития (AfDB)

• Организация Договора о всеобъемлющем запрещении  
ядерных испытаний (CTBTO)

• Продовольственная и сельскохозяйственная организация  
Объединённых Наций (FAO)

• Международное агентство по атомной энергии (IAEA)

• Международная организация гражданской авиации (ICAO)

• Международный фонд сельскохозяйственного развития (IFAD)

• Международная организация труда (ILO)

• Международный торговый центр ЮНКТАД/ВТО (ITC)

• Международный союз электросвязи (ITU)

• Международная морская организация (IMO)

• Организация по запрещению химического оружия (OPCW)

• Панамериканская организация здравоохранения (PAHO)

• Секретариат Организации Объединённых Наций (UN  
Secretariat)

• «ООН – женщины» (UN Women)

• Объединённая программа Организации Объединённых
Наций по ВИЧ/СПИД (UNAIDS)

• Программа развития ООН (UNDP)

• Организация Объединённых Наций по вопросам  
образования, науки и культуры (UNESCO)

• Фонд в области народонаселения (UNFPA)

• Управление Верховного комиссара ООН по делам беженцев  
(UNHCR)

• Детский фонд Организации Объединённых Наций (UNICEF)

• Организация Объединённых Наций по промышленному
развитию (UNIDO)

• Управление Организации Объединённых Наций по  
обслуживанию проектов (UNOPS)

• Ближневосточное агентство Организации Объединённых
Наций для помощи палестинским беженцам и организации
работ (UNRWA)

• Всемирная продовольственная программа (WFP)

• Всемирная организация здравоохранения (WHO)

• Всемирная организация интеллектуальной собственности  
(WIPO)

• Всемирная метеорологическая организация (WMO)

• Всемирная торговая организация (WTO)



Основные категории закупок организаций ООН
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• Фармацевтические товары

• Транспортировка, хранение, почтовые услуги

• Продукты питания и напитки

• Услуги в области управления и развития бизнеса

• Строительство и обслуживание зданий

• Услуги в области инжиниринга, исследований и технологий

• Медицинское оборудование, товары и услуги

• Товары и услуги в области ИТ

• Топливо, присадки, смазочные материалы

• Логистические услуги

• Образовательные и иные услуги

и т.д.



Регистрация
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1. Принятие решения о регистрации
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 Наличие товара/услуги

 Конкурентоспособные цены

 Знание английского языка (наличие специалистов со 
знанием языка)

 Наличие производственных возможностей

Желательно:

 Опыт экспорта+рекомендации

 Партнеры (знание страны, послепродажное
обслуживание)

 Наличие международных и культурных навыков



2. Регистрация

Существуют 3 уровня квалификации в зависимости от  
средней стоимости закупки:

• Базовая регистрация (закупки до 40 тыс. долларов США)

• Регистрация на 1 уровня (от 40 - 500 тыс. долларов США)

• Регистрация на 2 уровня (свыше 500 тыс. долларов США)

9



3. Участие в конкурсных процедурах
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 Ознакомиться с правилами и порядком 
осуществления  закупочной деятельности ООН

 Регулярная проверка текущей активности по закупкам ООН

 За дополнительную плату (250 долларов США в год)  
возможна подписка на оповещение о тендерах

 Подготовка предложений в соответствии с тендерной
документацией, соблюдение международных норм и
стандартов

 Запрос разъяснений, когда возникают вопросы

 Выполнение контракта по высоким стандартам



Поиск тендеров
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Основной метод закупок
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Стандартной процедурой является открытый международный конкурс.  

Тендеры открыты для всех квалифицированных поставщиков.

Список квалификаций определяются в отношении каждого тендера

Основные требования для участия в тендерах:

• Тендеры открыты только для компаний - юридических лиц, НКО, ИП,  
ассоциаций и др.

• Соответствие всем требованиям и предоставление всей документации,  
которая перечислена в тендере

• Принятие Общих положений и условий контракта

• Коммерческие предложения предоставляются на английском языке



Советы поставщикам
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• Регистрируйтесь на портале ЮНИДО procurement.unido.org

• Регистрируйтесь на портале UNGM (ГРООН) www.ungm.org

• Отслеживайте новые тендеры на этих порталах по ключевым  
словам и кодам классификации товаров и услуг

• Тщательно изучите весь набор документов по интересующему  
тендеру

• Заблаговременно до закрытия тендера задавайте вопросы в  
письменном виде

• Конкурсные предложения должны соответствовать всем  
заявленным требованиям

http://www.ungm.org/


Советы поставщикам

14

• Если одна компания не может удовлетворить все требования  
тендера, можно участвовать в тендере в форме консорциума с  
другими компаниями

• Предоставляйте все документы, затребованные в тендере -
документы компании, сертификаты, каталоги, резюме  
сотрудников и пр.

• Соблюдайте отведенные сроки (срок для подачи запросов о  
дополнительной информации, срок для подачи предложения)

• Следуйте структуре Технического задания при подготовке вашего  
предложения



Мы поддержим!

• Методические материалы

• Есть обученные эксперты

• Работаем со всеми ведущими  

институтами поддержки бизнеса

• Работаем с банками
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